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Belindia é um pais ficticio resultado de uma fusdo da Bélgica com a india, com leis e impostos do
primeiro, pequeno e rico, e com a realidade social do segundo, imenso e pobre. Esse termo foi
popularizado nos anos 70 por Edmar Bacha em sua fabula o "Rei da Belindia”. Muito embora avan-
cos tenham sido feitos, a descricdo desse Brasil dual ainda permanece. E agora temos uma nova

dualidade: a da satide financeira das Empresas (nova Bélgica) e das familias (nova india).

Na Reach, buscamos conciliar a analise macroecondémica dos cenarios com a analise micro das
empresas - 0 que chamamos de analise M&M. Vamos nos aprofundar nesse tema e entender as

implicacdes para construcao de um portfoélio de investimentos.
Elencamos seis pontos que evidenciam essa tese:
1. Segundo estudo realizado pelo BTG Pactual, as companhias que o banco analisa publi-

camente apresentaram o menor nivel de endividamento da série historica em 2021 Mais

ainda, em 2022 o endividamento seguiu em tendéncia de queda.

Alavancagem das empresas cobertas pelo BTG
(excluindo Petro e Vale)
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Fonte: BTG Pactual estimates

2. Pedidos de faléncia e de recuperacao judicial estdo nos menores niveis desde 2015.




Total de pedidos de recuperacoées judiciais e faléncias
(acumulado no ano)

4000
3500
3000
2500
2000
1500
1000
500

Jan Feb Mar Apr May Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec

2015 2016 2017 2018
2019 2020 2021 2022

Fonte: Serasa Experian and UBS. Note: accumulated data for the period

3. Por outro lado, vemos na pesquisa da Confederacdo Nacional do Comércio as familias
muito endividadas com percentual muito elevado de dividas em atraso.

Percentual de familias com dividas atrasadas
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Fonte: Bradesco, CNC

4. Dados do Banco Central mostram um grande comprometimento (ponto mais alto da
série) de renda das familias como resultado da alavancagem elevada combinada com os

juros altos.



Comprometimento da renda como percentual da receita
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5. Um exemplo do efeito solidez do mundo "pessoa juridica” em detrimento do mundo
“pessoa fisica”, pode ser notado nos resultados do Banco ltad. Nota-se que, pela primeira

vez, o banco de atacado - que atende as empresas - esta muito mais rentavel do que o
banco de varejo - que atende as pessoas.

Itau: Retorno sobre Patrimonio Liquido
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6. Outro sintoma desse fendmeno é a evolugdo da venda de automodveis que esta em

tendéncia de queda desde 2012, enquanto caminhdes estdo em recuperacao forte desde
2016.
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Diante de tantos fatos, resta nos perguntar: Por que essa nova dualidade entre empresas e fami-
lias tomou corpo no Brasil?

Vemos algumas razdes para esse fendbmeno. Depois da severa crise de 2015/2016, houve um
processo de selecdo natural que fez as empresas mais sdlidas sobreviverem. Além disso, apds

uma crise téo dura, é natural que os empresarios figuem mais cautelosos.

Outro fator que pode estar contribuindo para isso € o bom desempenho do Brasil das comodities

que vive safras recordes e bons precos de exportacao. Isso gera efeito em toda a cadeia de servi-
¢os e produtos que atendem esse segmento.

Brasil: Area Agricola Total Cultivada x Vendas de Fertilizantes

85,0
800 M AREA (MILHOES HA) e FERTILIZANTES (MILHOES T) .

75,0

CAGR 1990-2021: 5,5% °
70,0

650
60,0 e °°
55,0 st
500 o °

450
40,0

2006 NN -

2007 I

2008 I

2009 I

2010

20M

2012 I

2013 I |

2014 I
2015 I
2016 I -

1990 I -
I -
1992
1994 N ]
1995 I
1996 °
1997 I
1998 M °
1999
|
2002 m
2003 IS
2004 I
2005 I

1991
2001

2021

2017 I N

2018 I N ©

2010 I N ©

2020 I N ©
| |

2022 I ——

Fonte: COGO




Como cidadéos, temos uma grande preocupacao social com o futuro dessas familias endivida-
das em nosso pais. Como investidores, temos o dever fiduciario de tomar nossas decisées de
investimentos nos melhores interesses do cotista do fundo e avaliar os impactos desses movi-

mentos nas nossas alocacées.

Como tudo isso reflete em nosso portfélio?

- Concentramos nossa exposicdo em bancos que estdo mais ligados ao financiamento de
empresas do que a familias como: BTG e ABC;

- Acreditamos fortemente que o crescimento do Agro é tendéncia de longo prazo e, por
isso, temos exposicdo na empresa de defensivos bioldgicos - Vittia - e a Rumo que faz a
logistica ferroviaria de gréos do centro-oeste. Ambas com atendimento a empresas com
foco no B2B;

- No varejo, estamos mais expostos ao segmento de mais alta renda que passa ileso aos
problemas de crédito - através de exposicdo a Soma, Arezzo e Vivara;

- Investimos na Mills (tema central dessa carta), uma locadora de equipamentos - que €

essencialmente B2B (e que tem exposicéo a retomada dos investimentos infraestrutura)

Estamos atentos as possiveis mudancas nesse péndulo, favorecendo familias ao invés de empre-
sas, eventualmente. A flexibilizacao da politica de juros € um motor importante para isso e pode
levar a mudangas no nosso portfolio, uma vez que fique clara a recomposigéo de renda e o espago
para consumo de bens sensiveis ao crédito. De qualquer maneira, parece apropriado ter cautela

dado o nivel de endividamento das familias e o tempo necessario para digerir essa alavancagem.

Boa leitura!



[ v Nossa jornada na Mills J
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Comegamos a comprar Mills na Reach em outubro de 2018 - nossa primeira boleta saiu a R$2,62,
atualmente a acdo negocia a ~R$11,00 - uma alta de 320% no periodo. Naquele momento viamos
uma inflexdo importante dos resultados da companhia: fusdo com o maior concorrente, aumentos

sucessivos de precos e redugao da divida.

Além disso, tinhamos uma grande margem de seguranga no investimento, dado que o valor de
reposicao dos equipamentos tinha aumentado brutalmente com a alta do ddélar. Em abril de 2019

escrevemos uma carta em que detalhamos nosso racional.

Naquele momento a companhia dava seus primeiros sinais de recuperacéo pos crise da Lava Jato,
que dizimou o setor de construcao pesada no Brasil.

Nossa tese era que a companhia faria uma recomposicao de sua taxa de utilizagéo e dos precos
de locacéo - que estavam muito deprimidos. O resultado seria um grande crescimento de receitas

que diluiriam os custos fixos, levando a um aumento importante da rentabilidade.

Tudo isso seria possivel pelo crescente uso dos equipamentos em novos segmentos, pela recupe-
racdo gradual da economia, bem como as sinergias comerciais resultantes da fusdo com o segun-
do player do setor, a Solaris. Essa diversificacao de receitas de fato ocorreu com a exposi¢cao ao
segmento de construcio caindo de 85% em 2014 para 42% em 2022.
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A tese de investimentos inicial se materializou muito rapidamente, pois ja em 2019 a Mills entregou
0 aumento de precos para o aluguel de plataformas com controle dos custos, ocasionando em uma
forte geracdo de caixa e na reprecificacao das agdes, que em Janeiro de 2020 chegaram a ser
negociadas a R$10. A companhia estava determinada a recuperar precos, mesmo que custasse

uma piora no nivel de utilizagdo de capacidade.
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Em 2020, a crise gerada pelo coronavirus nos surpreendeu, interrompendo o processo de recupe-
racdo. Apesar da queda relevante de receitas, a companhia continuou gerando caixa e 0s precos
de aluguel ficaram praticamente estaveis. Apds atingir menor patamar de receita em maio, a receita

foi se recuperando nos meses subsequentes.

Receita liquida mensal
de locacéo (2020)
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Fonte: resultado Mills 3° trimestre de 2020



No final de 2020, nossas conversas com concorrentes ja indicavam que o mercado estava mais
aquecido. Fizemos cotagdes com a Mills e concorrentes no comeco de 2021 e notamos um aumen-
to de precos de 10% a 30%.

2021 foi marcado por uma alta consistente de precos €, principalmente, da taxa de utilizacao cres-
cente - que atingiu 66% no 4T21 (o maior nivel desde 2014). A economia viveu uma recuperacao
em V, num processo de reestocagem das industrias e forte retomada da construcao civil.
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Fonte: Reach, Mills

O aumento da taxa de utilizagdo esvaziou patios da Mills
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Num primeiro momento investimos na Mills com uma cabeca de surfar a recuperacéo de alguns
setores da economia e o profundo desconto da companhia quando comparado com o valor de
seus ativos.

Com o tempo, aprendemos a apreciar a exceléncia operacional que estava sendo implantada na
Mills - especialmente com as melhores praticas de manutengao que vieram da Solaris, além do seu

market share alto que proporciona um poder de precificacao.

Um outro elemento, que aumentou a visibilidade do setor de aluguel de maquinas em 2021, foi o IPO
da Armac. Uma companhia relativamente nova que crescia rapidamente, e que fez o IPO num
valuation muito superior ao da Mills.

Nossa sensacéo é que o fenbmeno Armac deu um senso de urgéncia benéfico para a Mills. Fez a

com a companhia refletir sobre suas competéncias - que estavam sendo subutilizadas:

- A Mills tem a maior capilaridade do setor de equipamentos (com 8000 clientes e 50 filiais
espalhadas pelo pais);

- Sofisticado modelo de manutengao de equipamentos;

- Capacidade de alongar vida util dos equipamentos;

« Management mais sénior do setor.

Acreditamos que a Mills tem todas as credenciais para ser a lider do segmento de

locacao de equipamentos no Brasil.

Visitamos filiais da Mills em abril de 2019 e junho de 2022, vimos em primeira m&o uma grande
evolucao no nivel de organizacao e processos implementados. Além disso, pudemos constatar o
processo de manutencéao e extensao da vida util das maquinas que parecem novas, algumas delas
com 12 anos ou mais.

03/ 2019 . 06/ 2022

Fotos: Reach Capital



Com a recuperacao dos resultados operacionais, um novo tema entrou em voga nas discussdes
com o management da companhia: a alocacao de capital. A Mills estava sem dividas, e o processo
de revitalizacdo do parque de plataformas mostrou que a companhia nao tinha necessidade de

renovar seu parque. A companhia estava pronta para acelerar.

Nesse sentido, a companhia deu passos maiores em 2021 no seu processo de alocacao de capital:
fez trés aquisigcdes, anunciou compra de plataformas relevante, abriu filiais, pagou dividendos e fez

recompras de agdes.

Mills com ampla capilaridade reforca o forte potencial de
crescimento

Pio mo na implementagio de plataformas elevatdrias no Brasil e maior empresa
acio de toda a America Latina
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Fonte: Mills Day 2022

2022 tem se desenhado como outro ano positivo para demanda de plataformas com destaque
para expansao de sua frota - que deve atingir quase 10 mil maquinas nesse ano. A perspectiva ¢

que continue crescendo no ano que vem.
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Mesmo apds a turbuléncia da covid, nossas expectativas — que ndo eram baixas - foram supera-
das: acreditdvamos que o EBITDA (indicador de geracao de caixa operacional) da companhia sairia
de R$32mi em 2018 para R$400mi em 2022.

Nossa expectativa hoje € que a companhia deve entregar ~R$500 milhdes de EBITDA em 2022 e
~R$670 milhdes em 2023.

Expectativas em mar/2019 X expectativas em set/2022
(em milh6es de reais)
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Fonte: Carta Trimestral Reach - 19 trimestre 2019

[ v O Futuro da Mills J

Em julho de 2022, a Mills fez um anuncio muito importante no processo de alocacéo de capital e
crescimento: a entrada no segmento de linha amarela. Esse segmento tem um mercado endereca-
vel 10 vezes maior que o mercado de plataformas elevatodrias e se beneficia da tendéncia de
terceirizacao da gestao de frotas. Além disso, existe uma enorme oportunidade de consolidagdo do

mercado de linha amarela, pois os maiores players possuem menos de 5% de market share.

No ultimo Mills Day, a companhia tragou trés cenarios caso ela atingisse entre 5% a 15% do merca-
do de linha amarela: um potencial de receita adicional entre R$ 13 bilhdes até R$3,8 bilhdes,

mudando radicalmente a escala da Mills.



- . . mills
18] Mercado enderecavel atual 10 vezes maior

Sem considerar o crescimento futuro de mercado e penetracio de locacao
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Esse € um movimento natural e que replica a trajetdria da lider de locagao de equipamentos nos
EUA - a United Rentals - que comecou como uma locadora de plataformas elevatdrias e expandiu
para outros segmentos.

O investimento inicial anunciado de R$ 360 milhdes compreende a aquisicdo da companhia Trien-
gel por R$135 milhdes e R$225 milhdes de compra de maquinas novas- que em conjunto devem
agregar 70 milhdes de fluxo de caixa anual para acompanhia (ebitda). Esse investimento & s6 o
comecgo - acreditamos que a Mills pode alocar muito capital no segmento nos proximos anos.

A estratégia da Mills nesse segmento é:

« Compra de empresas com know-how associado ao crescimento organico;

- Contratacao dos maiores especialistas no setor;

« Usar competéncias comerciais e de sistemas para alavancar o modelo de negocios;

- Uso dos beneficios fiscais: depreciacao acelerada, créditos de PIS/Cofins, amortizacao
de agio aquisicoes;

- Contratos longos para aumentar recorréncia e diminuir ciclicidade.

Depois de uma alta de 80% esse ano, € natural que surjam duvidas sobre o valuation da companhia,
a realidade € que a grande recuperacéao de resultados ndo estava sendo reconhecida pelo merca-
do (o crescimento da geracao de caixa ndo estava sendo acompanhada pela valorizagéo da com-
panhia).
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E o processo de alocacgao de capital esta apenas no comeco. A alavancagem baixa e a forte gera-

¢ao de caixa e permitem um crescimento grande do negdcio ao longo dos proximos anos tornando-

-se uma empresa de crescimento elevado e com bons dividendos.
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A expectativa é que a conversao do ebitda em caixa livre, nos proximos anos, seja proxima a

100% por causa de algumas razoes fiscais:

- O imposto de renda a ser pago deve ser praticamente zerado por causa de créditos

de prejuizo acumulado, agio de aquisi¢coes a ser amortizado e depreciacao

acelerada da linha amarela

« Aquisicoes de maquinas geram créditos de PIS/Cofins que sdo monetizados em até

48 meses gerando um beneficio adicional de até 9,25% sobre a receita bruta.



R$1,1 bi de alocacéo de capital realizada ou contratada 2021/2022
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Apesar do cenario econémico incerto, vemos mitigadores importantes de risco no case da Mills:

«» O setor de construcdo pesada de infraestrutura deve se recuperar nos proximos anos
apos 828 bilh6es em investimentos privados ja contratados - esse fato da um certo
conforto de que a demanda por equipamentos deve subir;

« A companhia diversificou suas fontes de receita e hoje depende menos de formas

e escoramentos que é mais ciclica (era ~50% da receita e hoje é ~15%);

« A companhia esta com grande foco no alongamento de seus contratos, aumentando

a previsibilidade das receitas;

- Perfil de forte geracao de caixa e a baixa alavancagem (divida liquida ainda negativa

no 2T22)

Em nossa avaliacao, atualmente a cotacdo das acdes da Mills ndo refletem o novo patamar de
crescimento para os proximos anos, com a companhia ainda sendo negociada num multiplo de ~4x
EV/EBITDA 2023, muito abaixo dos concorrentes listados. Com o novo cenario de crescimento,
vemos um valor justo de R$17,90 por ac&o, o que implica num upside de 60% para as acoes.
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v Comentario da Gestao

No front internacional, as preocupacées com a inflagcdo teimosamente alta permanecem: aos
poucos, os dirigentes do FED apontam sobre suas aflicbes em termos de inflacdo e as taxas de
juros esperadas ndo param de subir, e pela primeira vez em muito tempo comeca-se a cogitar a
necessidade das taxas de juros chegarem a 5%, e nem assim temos a certeza que vai ser suficiente
para controlar a inflagao, dado que as vagas de trabalho seguem excedendo o nuimero de trabalha-
dores em busca de emprego. A Europa continua num cenario dificil de baixo crescimento, inflagao
elevada e a duvida de como sera o inverno, periodo de mais necessidade de 6leo e seus derivados,

que nao podem mais vir da Russia.

No Brasil, como esperavamos, estamos em um momento de muitas surpresas positivas: crescimen-
to apontando proximo de 3%, um trimestre de deflagdo e os numeros de superavits fiscais e divida
publica muito melhores do que o imaginado pela previsao dos economistas. Pelo lado das empre-
sas a situacéo é ainda melhor, com endividamento mais baixo desde 2015, um cenario de consolida-
cdo de setores nas maos das maiores empresas (justamente as que investimos) e mlltiplos de

precos num dos niveis mais baixos do século.

A grande pergunta que permanece é: e depois das eleicbes, como ficamos ou quem vai ganhar?
Qualquer analista sério deveria dizer que ndo se sabe. De acordo com o primeiro turno, Lula tem 5
milhdes de votos acima de Bolsonaro, o que significa que uma virada seria dependente de: 1-
abstencéo maior dos eleitores do Lula (deve acontecer, porém numa magnitude de 1% a 2%), 2- a
captura de quase 80% dos votos de Ciro e Simone (pouco provavel) ou 3- uma mudanca de votos
de uma parcela de eleitores baseada em diminuicdo da rejeicdo ou uma continuidade da melhoria
econdmica ou um aumento do populismo que ja estamos vendo (programa va para o azul, volta do
Fies, etc) por ambos. A ver...

Isso € o que todos sabemos, no entanto, a duvida que permanece é: o quanto mudam os precos
dos ativos se um candidato ou o outro vencerem. Claramente as empresas estatais tendem a
performar melhor num cenario onde haja chances de privatizacdo ou a utilizacdo das melhores
praticas de mercado como no atual governo Bolsonaro. Ou empresas de educacéo se fortalecem
com a volta do Fies com o Lula, e de construgéo civil para baixa renda com o retorno do Minha Casa
Minha Vida. Mas e o restante das empresas?

Acreditamos ter sido uma surpresa a subida e manutencgao da alta da bolsa de 5% no dia seguinte
do primeiro turno. A pergunta que nos fazemos é: sera que isso € somente pelo congresso mais de
centro direita e pelo fato do Lula "ter” que migrar ao centro, ou sera que, na verdade temos um



contingente de investidores locais ou offshore somente esperando as eleicbes passarem para
voltar a comprar? "Compre no boato e venda no fato” € uma maxima que nunca gostamos de

esquecer.

Continuamos comprados em bolsa Brasil, divididos entre empresa com previsibilidade de receita
que gerem retornos de IPCA+10% a 13% ao invés de NTN-Bs, comprados em empresas nao publi-
cas de revitalizacdo de pocos de petroleo, empresas de varejo muito descontadas e bancos nao
muito dependentes de credito para pessoa fisica. Além de casos micro como Mills, Vittia, entre
outros. Ademais, temos exposicdo a empresas de defesa e seguranca globais, empresas de metais
basicos, energias renovaveis e outras, hedgeados contra o S&P (estivemos short boa parte do

trimestre) e posicdes vendidas em Euro e Juros.

Obrigado pela confianca.



Resultados -

Reach Total Return

Performance desde o inicio CVM- 29 Dez 16

2017 2018 2019 2020 2021 2022
Més Reach IMA-B Reach IMA-B Reach IMA-B Reach IMA-B Reach IMA-B Reach IMA-B
Janeiro 182% 19% 2% 3,4% 12,3% 4,4% 0,0% 0,3% -4.6% -0,9% 4,8% -0,7%
Fevereiro 6,3% 3,8% 23% 0,5% 0,6% 0,6% -4,6% 0,4% 15% -15% -2,6% 0,6%
Marco -3,0% 10% 11% 09% -4.5% 0,6% -32,1% -1,0% 2,8% -05% 75% 31%
Abril 23% -0,3% 2,4% -0,1% 17% 15% 13,0% 13% 4,4% 0,7% -3,6% 0,8%
Maio -3,1% -12% -2,1% -32% 12% 3,7% 134% 15% 4,4% 11% 23% 10%
Junho 4.2% 0,2% 18% -03% 36% 3,7% 11,2% 2,0% 14% 0,4% -9,6% -04%
Julho 56% 4,0% 10% 2.3% 31% 13% 9,2% 4,4% -39% -0,4% 5,6% -0,9%
Agosto 8,.3% 13% -0,7% -0,4% 0,8% -04% 0,3% -18% -2,9% -11% 9,6% 11%
Setembro 39% 18% 3,9% -0,1% 12% 29% -4 7% -15% -7.9% -0,1% 2.7% 15%
Outubro 31% -04% 2.2% 1% 1,7% 3,4% 0,6% 0,2% -11,3% -2,6%
Novembro -2,2% -08% 42% 0,9% 32% -25% 122% 2,0% -13% 3,6%
Dezembro 5,2% 0,8% 16% 16% 92% 2,0% 59% 4.9% 1% 0,2%
Ano 52,1% 12,8% 27,4% 13,1% 38,4% 23,0% 15,1% 6,4% -15,6% -1,3% 16,4% 6,1%
ﬁﬁmﬂfg do 521%  128% 937%  275% 1682%  56,8% 2086% 66,8% 160,3%  64,7% 2031%  74,8%
*A partir de 29/12/2016
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Analise Estatistica

Valor da cota em 30-09-2022 3,0318957

Patriménio Liquido R$ 116,21

PL médio 12 meses R$ 123,42

Retorno anualizado

desde o inicio 214%

Desvio padréo anualizado

desde o inicio 2

Rentabilidade 12m 5,4%
Meses positivos 50
Meses negativos 19
Maior retorno mensal

13,4%

Menor retorno mensal -32,1%

Informacao Legal Caracteristicas

Reach Capital 2,00 % a.a.

Investimentos LTDA

Cesiar Taxa de administracao

BTG Pactual Servicos
Financeiros S.A. DTVM

Banco BTG
Pactual S.A

20% do que exceder
o benchmark

IMA-B

Administrador Taxa de performance

Custddia e controladoria EEREE

Aplicagéo inicial R$ 10 mil

Auditor EY

Domiciio T Movimentag&o minima R$ 1 mil

Horario para movimentagéo 15h00

Inicio 29 de Dezembro de 2017
Prazo de cotizacao
para resgate

Moeda base D+30 (corridos)

Reais (R$)

Ativos sob gestao Prazo de liquidagéo

para resgate

303 mi D+2 (uteis)

Imposto de renda sobre 15,0%
0 ganho de capital

ISIN: Bloomberg:

MOGNFIA BZ Equity




Resultados - Reach FIA

Performance desde o inicio CVM- Ol Dez 14

2014 2015 2016 2017 2018 2019 2020 2021 2022
Més Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa Reach Ibovespa
Janeiro -2.8% -6,2% -62% -6,8% 83% 74% 65% 1% 122% 108% -20% -16% -29% -33% 4% 7.0%
Fevereiro 42% 100% 16% 59% 33% 31% 24% 05% -14% -19% -11% -84% -10% -4,4% -30% 09%
Marco 30% -08% 18% 170% 04% -25% 09% 0,0% -16% -02% -37,0% -29,9% 27% 60% 6,5% 6,1%
Abril 12% 99% 35% 771% 17% 06% 12% 09% 11% 10% 128% 103% 37% 19% -4.9% -10,1%
Maio 03% -6,2% -04% -101% -04% -41% -56% -109% 09% 0,7% 96% 86% 63% 6,2% 18% 32%
Junho 13% 06% -12% 6,3% 13% 03% -52% -62% 6,2% 4% 109% 88% 11% 05% -11% -16%
Julho -29% -4.2% 58% 2% 54% 4.8% 34% 89% 33% 08% 99% 83% -23% -39% 6,.8% 4,7%
Agosto -4,1% -83% 16% 10% 7% 75% -6,0% -32% 01% -07% 0,0% -34% -4.2% -25% 92% 6,2%
Setembro 36% 34% 20% 08% 39% 49% 23% 35% 22% 36% -4,7% -4,8% -16% -6,6% -01% 06%
Outubro 39% 18% 65% 2% 06% 0,0% 104% 102% 24% 24% -0,7% -07% -16% -6,7%
Novembro 39% 00% -16% -4,6% -15% -31% 24% 24% 38% 09% 138% 1659% -18% -15%
Dezembro 19% -4.3% -0,1% -56% 0,3% -21% 5,3% 6,2% 25% -18% 121% 68% 5,7% 9,3% 12% 29%
Ano 19% -4,3% 38% -13.3% 13.9% 38,9% 419% 26,9% 14,7% 15,0% 48,4% 316% -16% 29% -16,4% -11.9% 7.9% 5%
Retorno
Acumulado 19% -4,3% 58% -17,1% 20,5% 16,2% 71,0% 46,1% 96,1% 68,1% 1910% 1212% 186,3% 127,7% 139,2% 100,5% 158,0% 110,5%
*A partir de 01/12/2014
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Rentabilidade Acumulada

Reach FIA * A partir de O112/2014

Ibovespa CDI

157,2% 1295% | | 77,5%




Composicao da cota- 5° Trimestre 202/
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Analise Estatistica

Valor da cota em 30-09-2022 2,6797144

Patriménio Liquido R$ 71,1

PL médio 12 meses R$ 77,72

Retorno anualizado

desde o inicio 14,8%

Desvio padréo anualizado

desde o inicio R

Meses positivos 59

Meses negativos 34

Maior retorno mensal 13,8%

Menor retorno mensal -37,0%

Informacao Legal

Reach Capital

Gestor Investimentos LTDA

BTG Pactual Servigcos

Adnigitiacon Financeiros S.A. DTVM

Banco BTG

Custddia e controladoria Pactual SA

Auditor EY
Domicilio Brasil
Inicio 01 de Dezembro de 2014
Moeda base Reais (R$)

Ativos sob gestao 303 mi

Alocacao Setorial

Varejo
Energia
Petroleo
Bancos
Locadora
Seguros
Educacao
AgriBusiness
Saude

QOutros

25,2%
15,5%
15,0%
14,5%
5,8%
4,9%
4,5%
4,3%
3,6%

6,6%

Caracteristicas

Taxa de administracéo

Taxa de performance

Benchmark

Aplicagéo inicial

Movimentacdo minima

Horario para movimentagao

Prazo de cotizacao
para resgate

Prazo de liquidagéo
para resgate

Imposto de renda sobre
o ganho de capital

ISIN: BRMGNOCTFOO7

1,66% a.a.

20% do que exceder

o benchmark

Ibovespa
R$ 1 mil
R$ 1 mil

15h00

D+30 (corridos)

Cotizagao + 2DU

15,0%

Bloomberg:

MOGNFIA BZ Equity




Contato

Tel.: 112348-0100
Rua Iguatemi, 192 - ¢j. 63

Itaim Bibi - Sao Paulo/SP
CEP 01451-010

www.reachcapital.com.br

2014 2021

* A ilustracdo desta pagina representa
a performance histdrica da Reach nessa

escalada que iniciamos em 2014.



